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			Inspiratie voor fondsenwervers

Laat je inspireren door interessante artikelen en blogs van collega fondsenwervers, blijf op de hoogte van must-read boeken en zie welke fondsenwerving congressen en events er worden georganiseerd. Ook houden we je op de hoogte van het laatste nieuws en onze eigen trainingen en events.
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In gesprek met Monique Vonk

Monique Vonk werkt sinds september 2022 als relatiemanager bijzondere giften bij de Maag Lever Darm Stichting (hierna MLDS). In haar werk heeft Monique veel contact met (potentiële) major donors en [...]
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Op zoek naar grote gevers

Op 30 november 2023 publiceerde het NRC een special over de kunst van het geven. In de reportage Op zoek naar grote gevers belicht Hester van Santen de relatie tussen [...]
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Middle donor benchmark: meer inkomsten tegen een hoog rendement

Steeds meer organisaties herkennen de waarde van middle donors. Een groep donateurs die niet zomaar geeft, maar een bewuste bijdrage levert en graag betrokken is bij jouw organisatie. Nassau wordt [...]

Meer lezen







[image: Vakdag Fondsenwerving 2023]
[image: Vakdag Fondsenwerving 2023]
[image: Vakdag Fondsenwerving 2023]




Vakdag Fondsenwerving 2023

Krijg grip op groei uit grotere giften én gratis maatwerk advies Kom naar de sessies van Nassau op de Vakdag Fondsenwerving Op dinsdag 26 september vindt de Vakdag Fondsenwerving plaats [...]
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Middle donorwerving in de praktijk

Wat wil jouw organisatie bereiken met een middle donorprogramma? Wat zijn de do’s en dont’s van middle donorwerving? En hoe pakken collega fondsenwervers de middle donorwerving van hun organisatie op? [...]
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Great Fundraising door de ogen van een 15-jarige

Kairi Balvers, onze stagiair voor een dag, ging op reportage bij de masterclass die wij vorige week organiseerden. “Ik vond het heel leuk om een keer mee te maken!”, aldus [...]
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Trends in major donorwerving

Welke trends spot jij in major donorwerving? Wat zie jij veranderen bij de major donor? En hoe speel je als relatiemanager in op deze veranderingen? Op deze en andere vragen [...]
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Een frisse blik: in gesprek met vier ‘nieuwe generatie’ fondsenwervers

In de nieuwste editie van het Vakblad Fondsenwerving hebben collega's Berty en Dorit een artikel geschreven over de nieuwe generatie fondsenwervers. Hiervoor gingen zij in gesprek met vier collega's uit [...]
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Tips om meer resultaat te halen uit fondsenwervende communicatie

Ook dit jaar organiseert Goede Doelen Nederland in samenwerking met Nassau Fundraising de Breakfast Club: een online rondetafelgesprek met collega fondsenwervers en de experts van Nassau Fundraising. Op dinsdag 7 [...]
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Hoe bind je goede fondsenwervers aan je organisatie?

In de nieuwste editie van het Vakblad Fondsenwerving vind je een interessant artikel van Petra Hoogerwerf waarin ze Alan Clayton - van onze partner Revolutionise - interviewt over de uitkomsten [...]
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What Makes Fundraisers Tick

Vraag hier het onderzoeksrapport aan. Wat hebben fondsenwervers nodig om te excelleren? Of anders gezegd: hoe kunnen organisaties hun fondsenwervers faciliteren om niet alleen succesvol, maar ook gelukkig te zijn [...]
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Effectieve nalatenschapswerving – Verslag Breakfastclub 19 april

Eens per twee maanden organiseert Nassau Fundraising in samenwerking met Goede Doelen Nederland de Breakfastclub: een online rondetafelgesprek met collega fondsenwervers en de experts van Nassau Fundraising. Iedere sessie wordt [...]
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Blog – ‘Ken jij of ben jij…’ Werving en selectie in een krappe arbeidsmarkt

Het wordt steeds moeilijker voor non-profit organisaties om goede fondsenwervers en relatiemanagers te vinden. Bij Nassau zien wij die ontwikkeling ook. Zo is in de afgelopen jaren het aantal werving [...]
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Verslag Breakfastclub 8 februari 2022

Eens per twee maanden organiseert Nassau Fundraising in samenwerking met Goede Doelen Nederland de Breakfastclub: een online rondetafelgesprek waarin leden van Goede Doelen Nederland meer verdieping vinden over verschillende thema’s [...]
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Blog – Terugblik op 2021

Voordat we vol goede moed vooruitgaan in 2022, kijken we bij Nassau Fundraising graag terug op een aantal van de bijzondere samenwerkingen van 2021. Het jaar was gevuld met verschillende [...]
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Giving circles: nieuwste trend in Nederlandse filantropie?

Maandag 7 december jl. kwamen ruim 20 fondsenwervers samen in de masterclass ‘Collectief geven: de opkomst van autonome geefkringen in Nederland’. Zij lieten zich inspireren door Niels Kattenberg en Vera [...]
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Betrek je Raad van Toezicht (nog) meer bij fondsenwerving

Hoe staan de leden van de Raad van Toezicht van jouw organisatie tegenover fondsenwerving? Over deze vraag gingen we tijdens de Breakfastclub van 7 september 2021 in gesprek met verschillende [...]
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Blog – Succesvol spreken met middle donors, major donors en erflaters

  “Dit is de perfecte training voor fondsenwervers die aan hun gesprekstechnieken willen werken. Dat zit hem vooral in de combinatie tussen kennis over fondsenwerving en het inzicht in verschillende [...]
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Twee werelden runnen: CEO’s van goede doelen verdienen meer

Aan welke kant van de discussie je je ook bevindt: de meeste mensen zien dat de salarissen van CEO’s bij goede doelen en die in het bedrijfsleven flink verschillen. Als [...]
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Binnen 3 weken je website ‘major donor proof’ maken

Juist in deze tijd waarin je met fondsenwerving ook flink moet inzetten op online om (potentiële) major donors te bereiken, is het belangrijk om de website van je goede doel [...]
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Breakfastclub: fondsenwervende ambities voor 2021

Om de maand komen er op dinsdagochtend 20 fondsenwervers samen om te praten over uiteenlopende onderwerpen binnen de fondsenwerving. Dit online rondetafelgesprek wordt georganiseerd door Nassau Fundraising en Goede Doelen [...]
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Collectief geven: de opkomst van autonome geefkringen in Nederland

Het Parool ging in gesprek met Vera Peerdeman en Niels Kattenberg over collectief geven via geefkringen. Het artikel lees je door op de afbeelding hieronder te klikken. Wil je meer weten over [...]
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Nieuwe campagne Make-A-Wish Nederland: ‘Dit is je wereldje geworden’

Een steeds kleiner wordend wereldje, een leven dat volledig in het teken komt te staan van ziekzijn en onzekerheid; in de nieuwe campagne Dit is je wereldje geworden toont Make-A-Wish [...]
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Filantropie in nederland

In 2015 is grootschalig onderzoek gedaan naar de verwachtingen van grote gevers ten aanzien van de non-profit organisaties die zij steunen. Aan dit onderzoek werkten 728 grote gevers mee (mensen [...]
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Verslag: 23 november presentatie van het Major en middle donor dashboard

Nassau Fundraising en Data Inside hebben samen een nieuw product gelanceerd: het major en middle donor dashboard. Met dit dashboard kan jouw organisatie effectiever en efficiënter aan de slag met [...]
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Verslag: 12 november presentatie van het Major en middle donor dashboard

Nassau Fundraising en Data Inside hebben de handen ineen geslagen en lanceren een nieuw product: het major en middle donor dashboard. Data Inside is specialist in effectieve en gebruiksvriendelijke dashboards [...]
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Nieuw: het major en middle donor dashboard

Nassau Fundraising en Data Inside hebben de handen ineen geslagen en lanceren een nieuw product: het major en middle donor dashboard. Data Inside is specialist in effectieve en gebruiksvriendelijke dashboards [...]

Meer lezen
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Major donor en nalatenschap werving: slim combineren voor meer resultaat

Major donors van nu, zijn interessante erflaters in de toekomst. Vaak zien we nog dat programma’s voor het werven van grote giften en nalatenschappen worden gescheiden. Laten non-profits hiermee kansen [...]
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In Gesprek met Grote Gevers: Adriaan Coppens

Interviewserie - deel 1   Nederland behoort tot de 10 meest genereuze landen ter wereld. Jaarlijks wordt maar liefst 5,7 miljard euro aan goede doelen gegeven. De aandacht voor grootgevers [...]
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Verslag Breakfastclub 9 juli

"Laten we nu de zaadjes planten voor de toekomst"   Na een aantal succesvolle eerdere Breakfastclubs, schoven op 9 juli een aantal hoofden fondsenwerving virtueel aan voor een rondetafelgesprek. Centraal [...]
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Verslag Breakfastclub 30 april

Relatiemanagement met grote gevers in coronatijd   Na een succesvolle eerste Breakfastclub, kwam een nieuwe groep fondsenwervers (uit verschillende sectoren) op 30 april  virtueel rond de tafel. Ook dit keer [...]
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Innovatie in grote giftenwerving

Donderdag 14 mei start een nieuw element in ons trainingsaanbod: de korte special. Zo start je je werkdag met een flinke dosis inspiratie. Experts delen nieuwe inzichten en geven praktisch [...]
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Relatiemanagement met grote gevers in coronatijd

De eerste Breakfast Club is een feit! Nassau Fundraising is een nieuw initiatief gestart: een online rondetafelgesprek, waarin je met collega fondsenwervers en onze experts in gesprek gaat over fondsenwerving [...]
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In gesprek met: een relatiemanager bij een universiteitsfonds

Michelle te Veldhuis werkt al bijna 17 jaar bij Tilburg University. Tijdens haar werk had ze altijd al veel contact met alumni en sinds september 2019 werkt ze als relatiemanager [...]
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Een meesterlijke les in groots werven

Nadat Marlies van Eunen - de Boer voor verschillende organisaties geld binnen haalde door een enthousiaste deelname aan meerdere hardloopevenementen, besloot ze in 2017 dat het tijd was voor een [...]
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In gesprek met goeroes – Tony Myers

In de internationale wereld van fondsenwerving lopen zeer ervaren vakgenoten van wie we veel kunnen opsteken. Je hoort ze spreken op congressen, maar slechts zelden is er kans om deze ‘goeroes’ beter te leren kennen. Om tips en tricks [...]
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Wat wil jij weten over grote gevers?

Al je vragen over contact met major donors beantwoord   Donderdag 10 september wordt de training ‘Al je vragen over contact met major donors beantwoord’ weer georganiseerd. Deelnemers stellen vooraf [...]
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De middle donor bestaat!

Succesvol starten met middle donorwerving Door: Hans Broodman Veel organisaties leunen nog steeds op een groot aantal donateurs met een relatief kleine bijdrage. Het werven en behouden van deze donateurs [...]
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Trainingsverslag 10 december 2019

Geïntegreerd relatiemanagement bij grote giften en nalatenschappen Op 10 december jl. organiseerde Nassau Fundraising een training, waarin werd gekeken naar de kansen en (on)mogelijkheden van het integreren van relatiemanagement voor [...]
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Expertsessie 26 november 2019

Great Fundraising Dinsdagmiddag 26 november jl. was de derde en laatste expertsessie in 2019 van Nassau Fundraising bij Goede Doelen Nederland. Deze keer met het thema ‘Donateursgerichte fondsenwerving met Great [...]
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What makes fundraising truly great

Vraag hier het onderzoeksrapport aan. Hoe zorg je ervoor dat fondsenwerving en merkcommunicatie ‘vrienden’ zijn in plaats van elkaars ‘vijanden’? Wat is de beste manier om communicatie en fondsenwerving in [...]
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In gesprek met Sandra Peters

Major Donor fondsenwerver – Vogelbescherming Nederland. Dinsdag 24 september wordt de training ‘Starten met grote giftenwerving’ weer georganiseerd. Sandra Peters werkt sinds 2015 bij Vogelbescherming Nederland als Major Donor fondsenwerver, [...]
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In gesprek met goeroes – Alan Clayton

Alan Clayton in De Dikke Blauwe. In de internationale wereld van fondsenwerving lopen zeer ervaren vakgenoten van wie we veel kunnen opsteken. Je hoort ze spreken op congressen, maar slechts zelden is er kans om deze ‘goeroes’ [...]
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In gesprek met goeroes – Gail Perry

Nieuwe serie in The Fundraisers. Fondsenwerving goeroes. In de internationale wereld van fondsenwerving lopen er een meerdere rond. Mensen met jarenlange ervaring, die vaak miljoenen hebben geworven of op een [...]
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Grote gevers van nu vragen meer

Interview met Frank Aalderinks. Dinsdag 16 april 2019 werd de training ‘Succesvol contact met grote gevers’ weer georganiseerd. Deelnemers stelden vooraf hun prangende vragen en 3 filantropie experts buigen zich [...]
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Grote gevers Beter Begrijpen

Terugblik op NLFL webinar. Op donderdag 4 juli jl. verzorgde Vera samen met Lieke van ‘t Veer een webinar voor Nederland Filantropieland (NLFL). Onder de noemer ‘Grote Gevers Beter Begrijpen’ [...]
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Fondsenwerving en branding: vriend of vijand?

Vraag hier het onderzoeksrapport aan. Hoe zorg je ervoor dat fondsenwerving en merkcommunicatie ‘vrienden’ zijn in plaats van elkaars ‘vijanden’? Wat is de beste manier om communicatie en fondsenwerving in [...]
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			Inspiratie voor fondsenwervers

Laat je inspireren door interessante artikelen en blogs van collega fondsenwervers, blijf op de hoogte van must-read boeken en zie welke fondsenwerving congressen en events er worden georganiseerd. Ook houden we je op de hoogte van het laatste nieuws en onze eigen trainingen en events.
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In gesprek met Monique Vonk

Monique Vonk werkt sinds september 2022 als relatiemanager bijzondere giften bij de Maag Lever Darm Stichting (hierna MLDS). In haar werk heeft Monique veel contact met (potentiële) major donors en [...]
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Op zoek naar grote gevers

Op 30 november 2023 publiceerde het NRC een special over de kunst van het geven. In de reportage Op zoek naar grote gevers belicht Hester van Santen de relatie tussen [...]
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Middle donor benchmark: meer inkomsten tegen een hoog rendement

Steeds meer organisaties herkennen de waarde van middle donors. Een groep donateurs die niet zomaar geeft, maar een bewuste bijdrage levert en graag betrokken is bij jouw organisatie. Nassau wordt [...]
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Vakdag Fondsenwerving 2023

Krijg grip op groei uit grotere giften én gratis maatwerk advies Kom naar de sessies van Nassau op de Vakdag Fondsenwerving Op dinsdag 26 september vindt de Vakdag Fondsenwerving plaats [...]
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Middle donorwerving in de praktijk

Wat wil jouw organisatie bereiken met een middle donorprogramma? Wat zijn de do’s en dont’s van middle donorwerving? En hoe pakken collega fondsenwervers de middle donorwerving van hun organisatie op? [...]
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Great Fundraising door de ogen van een 15-jarige

Kairi Balvers, onze stagiair voor een dag, ging op reportage bij de masterclass die wij vorige week organiseerden. “Ik vond het heel leuk om een keer mee te maken!”, aldus [...]
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Trends in major donorwerving

Welke trends spot jij in major donorwerving? Wat zie jij veranderen bij de major donor? En hoe speel je als relatiemanager in op deze veranderingen? Op deze en andere vragen [...]
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Een frisse blik: in gesprek met vier ‘nieuwe generatie’ fondsenwervers

In de nieuwste editie van het Vakblad Fondsenwerving hebben collega's Berty en Dorit een artikel geschreven over de nieuwe generatie fondsenwervers. Hiervoor gingen zij in gesprek met vier collega's uit [...]
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Tips om meer resultaat te halen uit fondsenwervende communicatie

Ook dit jaar organiseert Goede Doelen Nederland in samenwerking met Nassau Fundraising de Breakfast Club: een online rondetafelgesprek met collega fondsenwervers en de experts van Nassau Fundraising. Op dinsdag 7 [...]
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Hoe bind je goede fondsenwervers aan je organisatie?

In de nieuwste editie van het Vakblad Fondsenwerving vind je een interessant artikel van Petra Hoogerwerf waarin ze Alan Clayton - van onze partner Revolutionise - interviewt over de uitkomsten [...]
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What Makes Fundraisers Tick

Vraag hier het onderzoeksrapport aan. Wat hebben fondsenwervers nodig om te excelleren? Of anders gezegd: hoe kunnen organisaties hun fondsenwervers faciliteren om niet alleen succesvol, maar ook gelukkig te zijn [...]
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Effectieve nalatenschapswerving – Verslag Breakfastclub 19 april

Eens per twee maanden organiseert Nassau Fundraising in samenwerking met Goede Doelen Nederland de Breakfastclub: een online rondetafelgesprek met collega fondsenwervers en de experts van Nassau Fundraising. Iedere sessie wordt [...]
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Blog – ‘Ken jij of ben jij…’ Werving en selectie in een krappe arbeidsmarkt

Het wordt steeds moeilijker voor non-profit organisaties om goede fondsenwervers en relatiemanagers te vinden. Bij Nassau zien wij die ontwikkeling ook. Zo is in de afgelopen jaren het aantal werving [...]
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Verslag Breakfastclub 8 februari 2022

Eens per twee maanden organiseert Nassau Fundraising in samenwerking met Goede Doelen Nederland de Breakfastclub: een online rondetafelgesprek waarin leden van Goede Doelen Nederland meer verdieping vinden over verschillende thema’s [...]
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Blog – Terugblik op 2021

Voordat we vol goede moed vooruitgaan in 2022, kijken we bij Nassau Fundraising graag terug op een aantal van de bijzondere samenwerkingen van 2021. Het jaar was gevuld met verschillende [...]
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Giving circles: nieuwste trend in Nederlandse filantropie?

Maandag 7 december jl. kwamen ruim 20 fondsenwervers samen in de masterclass ‘Collectief geven: de opkomst van autonome geefkringen in Nederland’. Zij lieten zich inspireren door Niels Kattenberg en Vera [...]
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Betrek je Raad van Toezicht (nog) meer bij fondsenwerving

Hoe staan de leden van de Raad van Toezicht van jouw organisatie tegenover fondsenwerving? Over deze vraag gingen we tijdens de Breakfastclub van 7 september 2021 in gesprek met verschillende [...]
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Blog – Succesvol spreken met middle donors, major donors en erflaters

  “Dit is de perfecte training voor fondsenwervers die aan hun gesprekstechnieken willen werken. Dat zit hem vooral in de combinatie tussen kennis over fondsenwerving en het inzicht in verschillende [...]
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Twee werelden runnen: CEO’s van goede doelen verdienen meer

Aan welke kant van de discussie je je ook bevindt: de meeste mensen zien dat de salarissen van CEO’s bij goede doelen en die in het bedrijfsleven flink verschillen. Als [...]
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Binnen 3 weken je website ‘major donor proof’ maken

Juist in deze tijd waarin je met fondsenwerving ook flink moet inzetten op online om (potentiële) major donors te bereiken, is het belangrijk om de website van je goede doel [...]
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Breakfastclub: fondsenwervende ambities voor 2021

Om de maand komen er op dinsdagochtend 20 fondsenwervers samen om te praten over uiteenlopende onderwerpen binnen de fondsenwerving. Dit online rondetafelgesprek wordt georganiseerd door Nassau Fundraising en Goede Doelen [...]
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Collectief geven: de opkomst van autonome geefkringen in Nederland

Het Parool ging in gesprek met Vera Peerdeman en Niels Kattenberg over collectief geven via geefkringen. Het artikel lees je door op de afbeelding hieronder te klikken. Wil je meer weten over [...]
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Nieuwe campagne Make-A-Wish Nederland: ‘Dit is je wereldje geworden’

Een steeds kleiner wordend wereldje, een leven dat volledig in het teken komt te staan van ziekzijn en onzekerheid; in de nieuwe campagne Dit is je wereldje geworden toont Make-A-Wish [...]
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Filantropie in nederland

In 2015 is grootschalig onderzoek gedaan naar de verwachtingen van grote gevers ten aanzien van de non-profit organisaties die zij steunen. Aan dit onderzoek werkten 728 grote gevers mee (mensen [...]
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Verslag: 23 november presentatie van het Major en middle donor dashboard

Nassau Fundraising en Data Inside hebben samen een nieuw product gelanceerd: het major en middle donor dashboard. Met dit dashboard kan jouw organisatie effectiever en efficiënter aan de slag met [...]
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Verslag: 12 november presentatie van het Major en middle donor dashboard

Nassau Fundraising en Data Inside hebben de handen ineen geslagen en lanceren een nieuw product: het major en middle donor dashboard. Data Inside is specialist in effectieve en gebruiksvriendelijke dashboards [...]
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Nieuw: het major en middle donor dashboard

Nassau Fundraising en Data Inside hebben de handen ineen geslagen en lanceren een nieuw product: het major en middle donor dashboard. Data Inside is specialist in effectieve en gebruiksvriendelijke dashboards [...]
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Major donor en nalatenschap werving: slim combineren voor meer resultaat

Major donors van nu, zijn interessante erflaters in de toekomst. Vaak zien we nog dat programma’s voor het werven van grote giften en nalatenschappen worden gescheiden. Laten non-profits hiermee kansen [...]
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In Gesprek met Grote Gevers: Adriaan Coppens

Interviewserie - deel 1   Nederland behoort tot de 10 meest genereuze landen ter wereld. Jaarlijks wordt maar liefst 5,7 miljard euro aan goede doelen gegeven. De aandacht voor grootgevers [...]
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Verslag Breakfastclub 9 juli

"Laten we nu de zaadjes planten voor de toekomst"   Na een aantal succesvolle eerdere Breakfastclubs, schoven op 9 juli een aantal hoofden fondsenwerving virtueel aan voor een rondetafelgesprek. Centraal [...]

Meer lezen







[image: Verslag Breakfastclub 30 april]
[image: Verslag Breakfastclub 30 april]
[image: Verslag Breakfastclub 30 april]




Verslag Breakfastclub 30 april

Relatiemanagement met grote gevers in coronatijd   Na een succesvolle eerste Breakfastclub, kwam een nieuwe groep fondsenwervers (uit verschillende sectoren) op 30 april  virtueel rond de tafel. Ook dit keer [...]
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Innovatie in grote giftenwerving

Donderdag 14 mei start een nieuw element in ons trainingsaanbod: de korte special. Zo start je je werkdag met een flinke dosis inspiratie. Experts delen nieuwe inzichten en geven praktisch [...]
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Relatiemanagement met grote gevers in coronatijd

De eerste Breakfast Club is een feit! Nassau Fundraising is een nieuw initiatief gestart: een online rondetafelgesprek, waarin je met collega fondsenwervers en onze experts in gesprek gaat over fondsenwerving [...]
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In gesprek met: een relatiemanager bij een universiteitsfonds

Michelle te Veldhuis werkt al bijna 17 jaar bij Tilburg University. Tijdens haar werk had ze altijd al veel contact met alumni en sinds september 2019 werkt ze als relatiemanager [...]
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Een meesterlijke les in groots werven

Nadat Marlies van Eunen - de Boer voor verschillende organisaties geld binnen haalde door een enthousiaste deelname aan meerdere hardloopevenementen, besloot ze in 2017 dat het tijd was voor een [...]
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In gesprek met goeroes – Tony Myers

In de internationale wereld van fondsenwerving lopen zeer ervaren vakgenoten van wie we veel kunnen opsteken. Je hoort ze spreken op congressen, maar slechts zelden is er kans om deze ‘goeroes’ beter te leren kennen. Om tips en tricks [...]
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Wat wil jij weten over grote gevers?

Al je vragen over contact met major donors beantwoord   Donderdag 10 september wordt de training ‘Al je vragen over contact met major donors beantwoord’ weer georganiseerd. Deelnemers stellen vooraf [...]
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De middle donor bestaat!

Succesvol starten met middle donorwerving Door: Hans Broodman Veel organisaties leunen nog steeds op een groot aantal donateurs met een relatief kleine bijdrage. Het werven en behouden van deze donateurs [...]
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Trainingsverslag 10 december 2019

Geïntegreerd relatiemanagement bij grote giften en nalatenschappen Op 10 december jl. organiseerde Nassau Fundraising een training, waarin werd gekeken naar de kansen en (on)mogelijkheden van het integreren van relatiemanagement voor [...]
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Expertsessie 26 november 2019

Great Fundraising Dinsdagmiddag 26 november jl. was de derde en laatste expertsessie in 2019 van Nassau Fundraising bij Goede Doelen Nederland. Deze keer met het thema ‘Donateursgerichte fondsenwerving met Great [...]
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What makes fundraising truly great

Vraag hier het onderzoeksrapport aan. Hoe zorg je ervoor dat fondsenwerving en merkcommunicatie ‘vrienden’ zijn in plaats van elkaars ‘vijanden’? Wat is de beste manier om communicatie en fondsenwerving in [...]
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In gesprek met Sandra Peters

Major Donor fondsenwerver – Vogelbescherming Nederland. Dinsdag 24 september wordt de training ‘Starten met grote giftenwerving’ weer georganiseerd. Sandra Peters werkt sinds 2015 bij Vogelbescherming Nederland als Major Donor fondsenwerver, [...]
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In gesprek met goeroes – Alan Clayton

Alan Clayton in De Dikke Blauwe. In de internationale wereld van fondsenwerving lopen zeer ervaren vakgenoten van wie we veel kunnen opsteken. Je hoort ze spreken op congressen, maar slechts zelden is er kans om deze ‘goeroes’ [...]
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In gesprek met goeroes – Gail Perry

Nieuwe serie in The Fundraisers. Fondsenwerving goeroes. In de internationale wereld van fondsenwerving lopen er een meerdere rond. Mensen met jarenlange ervaring, die vaak miljoenen hebben geworven of op een [...]
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Grote gevers van nu vragen meer

Interview met Frank Aalderinks. Dinsdag 16 april 2019 werd de training ‘Succesvol contact met grote gevers’ weer georganiseerd. Deelnemers stelden vooraf hun prangende vragen en 3 filantropie experts buigen zich [...]
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Grote gevers Beter Begrijpen

Terugblik op NLFL webinar. Op donderdag 4 juli jl. verzorgde Vera samen met Lieke van ‘t Veer een webinar voor Nederland Filantropieland (NLFL). Onder de noemer ‘Grote Gevers Beter Begrijpen’ [...]
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Fondsenwerving en branding: vriend of vijand?

Vraag hier het onderzoeksrapport aan. Hoe zorg je ervoor dat fondsenwerving en merkcommunicatie ‘vrienden’ zijn in plaats van elkaars ‘vijanden’? Wat is de beste manier om communicatie en fondsenwerving in [...]
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			Privacy Statement

In deze privacyverklaring informeren wij je over de wijze waarop Nassau Fundraising persoonsgegevens verwerkt, over de doeleinden waarvoor wij deze verwerken en over jouw rechten hierbij.






		

	





	
		
			Bezoekadres

Sarphatistraat 370

1018 GW Amsterdam

+31 (0)20 520 65 55






		

	





	
		
			Meld je aan voor onze nieuwsbrief

Nassau verstuurt regelmatig een nieuwsbrief. Over events, topics uit het vak, geplande en nieuwe trainingen, vacatures enz. Wil je deze berichten via e-mail ontvangen? Meld je aan!


		

	














		
				

					

	



	
		
							
								

		
				

					

	


			
			
 

 




	
	




























































